
旧院黑鸡变身致富“金凤凰”

在海拔 800米的高山上，生长
着大巴山特有的“黑将军”———旧
院黑鸡。这种鸡“身似黑珍珠、蛋如
五彩石”，世界稀有、中国独有、万
源特有，独特的地域造就它们独特
的基因，黑色的羽毛、皮肤，还有好
斗的性格，1963 年中国科学院西
南综合考察组在万源市旧院镇发
现时，将其命名为“旧院黑鸡”。

说到旧院黑鸡，便绕不开家喻
户晓的“黑鸡哥”刘晓岗。早年他辞
去乡村教师工作，毅然扎根深山发
展旧院黑鸡养殖，因资金掣肘，创
业之初举步维艰。万源支行主动靠
前、精准对接，及时发放 5万元小
额农贷，采购鸡苗、饲料的难题迎
刃而解，刘晓岗牢牢稳住了创业根
基。伴随着 1.2万亩林下养殖基地
扩建，已辐射旧院镇 7村 1社区，
万源支行持续跟进增信至 100万
元。如今，刘晓岗创立的“百里坡”
品牌声名鹊起，经营早已步入坦
途，但他仍坦言：“这 100万元我会
持续用下去，不为别的，就为农商
银行的一路相伴和扶持。”

不同于刘晓岗“林下散养+线
上拓销”的发展路径，“宇多”品牌
创始人王宇锚定种源赛道，深耕旧
院黑鸡纯种提纯、规模化鸡苗繁
育。10年间，万源支行对品牌所属
万源市恒康农业开发有限公司授
信由 50万元增至 380万元，为企
业细分赛道注入关键动能。目前，
企业已构建“繁育、养殖、深加工、
餐饮、商超、电商”六位一体的全产
业链，产销两旺。王宇感慨道：“多
年来，农商银行常态化上门纾困，
配套无还本续贷等优惠政策，实实
在在为企业延链扩产提供了关键
支撑。”

当前，万源市旧院黑鸡年出栏
量达 618万只，年产蛋量达 5880
吨，年产值突破 13亿元，养殖农户
达 2万户，户均年增收 1.2万元，
万源支行支持旧院黑鸡产业发展
贷款余额达 1.16亿元。亮眼数据
的背后，是零散养殖向现代化产业
链转型的蜕变之路，更是金融“活

水”精准滴灌，让深山黑鸡振翅腾
飞，成为带动群众致富“金凤凰”的
鲜活见证。

富硒茶叶变身致富“金叶”

山岭间、风过处，绿浪翻涌，携
来一股清冽沁人的香气，那是高山
云雾与富硒土壤共同孕育的茶香。
万源市属于中国三大富硒区之一，
境内土壤硒含量适中、自然条件优
越，产出的茶叶天然富硒、滋味鲜
醇、气韵悠长，是名副其实的生态
有机好茶。从一株幼苗到一杯热
茶，万源支行始终以全方位金融扶
持守护巴山茶香。
在万源市草坝镇，历经时代变

迁的老牌国营茶场陷入发展困境
时，万源市雾语乡知生态茶业有限
公司创始人袁军培不忍家乡茶业
就此败落，毅然决定将 700多亩国
营茶场进行承包，但因资金短缺，
让茶场重新焕发生机的计划难以
实施。万源支行了解情况后，主动
上门为企业发放贷款 260万元。企
业利用该笔资金建成 1300平方米
标准化厂房、3 条茶叶加工生产
线，解决该镇 56人就业，实现年产
茶叶干品 14 吨，公司年产值达
560余万元。

在万源市固军镇大地坪村，有
一片一眼望不到头的茶叶基地，这
是浙江省舟山市普陀区与万源市
开展东西部协作结出的产业硕果。
在一次走访中，万源支行得知万源
市叶茗岛农业有限公司存在资金
需求，高效落地 80万元商易贷，解
决企业新建加工房、基地运维资金
难题。目前，万源支行已对接东西
部协作引进茶商 7户，累计发放贷
款 570万元。

当前，万源市茶园面积已突破
25.2万亩，年产量上万吨，带动近
1.5万户农户增收，年产值达 23.2
亿元，早已成为富民强县的核心支
柱产业。在这片绵延不绝的绿意背
后，万源支行持续加大金融支持力
度，当前茶叶产业贷款余额达 1.51
亿元，精准助力片片“绿叶”真正成
为致富“金叶”。

道地药材变身致富“仙草”

63.8%的森林覆盖率、14.7益
的年均气温、1200 毫米以上的年
降水量，搭配富含腐殖质的山地土
壤，让万源高山成为天麻、萼贝等
道地中药材的理想生长地。近年
来，中药材种植逐渐成为驱动百姓
致富增收、带动乡村振兴的蓬勃力

量，但种植前期投入大、回款周期
长，成为制约产业发展的关键堵
点。为解决种植主体的资金难题，
万源支行精准下沉服务，不断加大
金融支持力度。

在草坝镇黑池坪村、百里溪村
的连片山林间，四川林晟农业有限
公司的林下仿野生天麻长势喜人，
但因土地流转、基地建设、日常维
护资金投入较多，产品深加工项目
一度搁置。万源支行了解情况后，
高效落地流动资金贷款 100万元。
目前，该公司加工厂房已竣工，天
麻面条、天麻薯片、天麻酒生产线
已建成投产，企业正式从“卖原料”
升级至“卖产品”。

万源市花萼山，海拔高、植被
丰富、降水充沛，生长着一种道地
优质贝母“萼贝”。萼贝种植培育周
期长达 7-9年，每年仅 8-9月集
中采挖，每年春夏要持续投入种
苗、遮阳、灌溉、管护成本。万源支
行利用“蜀信 e贷”“智能小额农
贷”为花萼山 20余户种植户授信
253万元，解决其季节性资金需求
痛点。“我有 20万元额度，前后陆
陆续续用了 19万元，再也不愁资
金跟不上了，而且随用随还，很方
便。”种植户贾小玉感叹道。

作为“秦巴药库”的核心承载
区，万源市中药材种植基地已达
13.5 万余亩，年产干品达 6.5 万
吨，总产值突破 11.8亿元。万源支
行持续以金融“活水”浇灌深山药
田，精准破解长周期、季节性融资
难题，当前药材产业贷款余额达
5106万元，全力助推道地药材变
身富民兴村的“仙草”。
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金融活水精准滴灌 特色产业聚势腾飞
———达州农商银行万源支行精准赋能地方特色产业发展

近年来，达州农商银行万源支行（以
下简称“万源支行”）主动融入地方经济
发展大局，紧扣当地“一鸡二茶三药”特
色产业发展布局，持续优化金融供给、提
升服务效能，把金融“活水”精准引向生
态养鸡场、高山茶园、深山药田，以普惠
金融赋能特色种养产业发展，助力产业
提质、群众增收，用心绘就了一幅万源乡
村振兴秀美画卷。

达州农商银行万源支行支持的茶场。

万源富硒茶叶制茶车间。

达州农商银行万源支行工作人员走访中药材种植基地。

达州农商银行万源支行金融支持的万源百里坡旧院黑鸡。
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“您好，请展示实际经营地址的门牌号，我
们需要核对是否与申报地址一致；请在劳务派
遣管理制度上墙位置稍作停留，我们将逐项核
对并截屏留存记录。”近日，四川省德阳市旌阳
区行政审批局工作人员与四川钧衡企业管理有
限责任公司负责人开展网络视频通话，指导企
业实时拍摄核验踏勘所需细节，仅用十分钟就
完成劳务派遣经营许可证远程踏勘，该公司成
为旌阳区行政审批局“云踏勘”的首位体验者。

据了解，以往办理各类需现场踏勘的审批
事项，企业需配合审批人员开展线下现场核查，
如果经营场地、配套设施达不到许可标准，企业
整改完成后还要多次陪同复查，往返奔波，耗费
大量时间和人力。今年以来，为推动旌阳区“视
频办”试点落地落实，持续优化营商环境，旌阳
区行政审批局试点推行“线上+线下”双向踏勘
模式。审批人员与企业实时视频连线，远程核验
关键点位；系统同步录音录像、添加水印存证，
勘验音视频材料自动归集存档，做到全流程线
上留痕、全程可追溯。此举打破了时间和空间限
制，企业不用来回跑，也不用等候踏勘排期，足
不出户即可完成现场核验。办事时间大幅压缩，
有效降低了企业办事成本，真正实现了“数据多
跑路、企业少跑腿”。

下一步，旌阳区行政审批局将持续拓展“云
踏勘”应用场景，把更多涉企高频审批事项纳入
远程勘验范围，不断完善踏勘全流程闭环管理
机制，提升政务踏勘的办事效率、规范化水平和
溯源能力，以数字化改革持续赋能营商环境迭
代升级。

夜间场景多点提质
消费载体不断丰富

围绕“夜食、夜游、夜购”三大核
心，通江县持续提档升级重点消费街
区，打造多层次夜间消费空间。

作为城区老牌美食聚集地，轿房
沟美食街区通过优化业态布局、规范
经营秩序，集聚了几十家本地特色餐
饮商户，酸辣粉、银耳包、春卷等通江
味道引得食客频频驻足。傍晚时分，
街区内人声鼎沸，成为市民夜间聚餐
的首选。“入夏后六点半基本满座，周
末还要翻两轮。”店主闫琼说，夜间营
收已占全天营收的六成以上，比去年

同期涨了两成。
新晋商业坐标开元诺水广场则

瞄准多元消费需求，融合购物、休闲、
亲子、夜市等业态，定期开展夜间主
题市集、潮流展演等活动，填补了片
区夜间消费空白，成为年轻人打卡新
去处。“以前只能往老城区跑，现在开
元广场这边夜市开起来，走路十分钟
就到了。”市民马军带着女儿逛夜市
时感叹，“县城越来越有活力了”。

依托深厚的红色文化底蕴，红军
城历史文化街区不断探索“文旅+夜
经济”融合路径，推动文创小店、红色
展馆、特色茶馆延长营业时间，将红
色文化体验与夜间消费深度融合，让
游客在夜游中感受红色文化，也带旺
了周边商铺。

本土特色消费同步升温。以通江
银耳为代表的“通江产·通江造”品牌
持续走俏，臻养记等特色品牌店成为
市民选购伴手礼、游客打卡消费的热
门点位。同时，通江县大力发展首发
经济，通银本草“御芝精”、耳语森林
银耳系列新品发布会成功举办，念滋
坊线下首店顺利开业，持续为消费市
场注入新鲜供给。

线上线下协同发力
消费潜力持续释放

线下消费火热升温，线上消费同
样动能强劲。通江县深入推进数字电
商发展，不断激活线上经济活力。

围绕助农增收，该县深化“百村
千人”助农体系，组织企业参与省级
川货电商节推介本地特产，在民胜、
广纳镇开展专场助农直播。截至目
前，全县累计开展助农直播 500 余
场，农特产品线上销售额超 600 万
元，惠及农户 800余户。
“现在跟着县里的直播团队在网

上卖货，不仅卖得快，价格还更好。”
广纳镇银耳种植户陈治平说，今年他
已经参与了 3场助农直播，一场就卖
了近三千元，“线上渠道打开了，我们

种特产也更有底气了。”
惠民政策的落地见效，也为消费

增长提供了有力支撑。自家电、数码
产品以旧换新政策实施以来，截至今
年 8月，通江县累计销售产品 38469
件，实现销售额 11050.67万元，应补
贴 1316.7万元，已兑付补贴 1059.74
万元，有效释放了居民消费潜力。

此外，通江县还积极组织企业
“走出去”拓宽市场，依托足球赛事、
“红跑”活动开展专场展销 3场；组织

26家本土企业参加广交会、南亚博览
会、茶博会等国家级、省级展会，持续
打响“通江产·通江造”区域品牌。

要素保障持续夯实
市场活力不断迸发

消费市场的稳步增长，离不开市
场主体的培育壮大和营商环境的持
续优化。通江县坚持提前谋划、梯度
培育，健全“个转企、企升规、规变强”
培育机制，今年 1-6月摸排达标市场
主体 80余家，新增限额以上商贸企
业 4家，市场主体规模持续壮大。

现代物流体系的加快建设，为城
乡消费畅通了“毛细血管”。通江县组

建县级物流产业链工作专班，印发
《通江县现代物流产业 2026 年融圈
建链攻坚行动方案》，动态更新项目
储备库，谋划冷链仓储、智慧物流项
目 11个、总投资 14.19亿元。针对 7
家规模以上物流企业，落实“一企一
策”精准帮扶，1-7月 7家重点物流企
业实现营业收入 7379.1万元。
“县里的专班不仅经常上门走

访，帮我们协调解决运营中的实际问
题，还指导我们申报相关扶持项目。”
通江县城一家物流企业负责人表示，
随着各项物流配套项目的推进和帮
扶政策的落地，企业的运营成本有所
下降，业务量也在稳步回升。

在助企纾困方面，通江县常态化
搭建政企沟通渠道，开展“巴商茶间
荟”座谈活动，实现规（限）上商贸企
业服务预警平台注册登录全覆盖。

通江县商务局相关负责人表示，
接下来，将持续丰富消费场景，全年
开展促销活动不少于 100场，力争带
动销售额突破 3亿元；加快外贸、物
流等产业攻坚，让通江的烟火气更
浓、发展动力更足，为县域经济高质
量发展注入强劲动能。
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夜晚“烟火气”点燃城市“新活力”
夜间经济正成为巴中通江拉动消费增长的新引擎

夜幕低垂，四川省巴中
市通江县城便换了模样。轿
房沟美食街区锅铲翻飞、香
气四溢，沿街餐馆座无虚
席；开元诺水广场夜市摊位
依次排开，休闲购物人群熙
熙攘攘；红军城历史文化街
区灯影错落，红色文创店、
特色茶馆延长营业时间，夜
游市民驻足打卡……入夜
后的通江县，满是鲜活的烟
火气，夜间经济正成为拉动
消费增长的新引擎。

今年以来，通江县把恢
复和扩大消费摆在突出位
置，通过丰富消费场景、创
新消费业态、优化供给保
障，持续释放市场潜力。1-8
月，全县累计举办年货节、
电商直播、家电数码以旧换
新等各类促消费活动 63
场，直接拉动销售额 9900
余万元。


