
□本报记者吕婕

□本报记者冯庄文 /图

当前正值高温酷暑与主汛期
叠加期，为切实防范化解暑期安
全风险，压实安全生产责任，7 月
28 日，四川省绵阳市安州区供销
社党组书记、理事会主任黄俊带
队，前往下属社有企业日杂公司
烟花爆竹仓库及黄土、安昌等地
老旧房屋开展消防安全大检查，

深入排查整治风险隐患，确保供
销社系统平稳安全。

检查组前往下属社有企业日
杂公司烟花爆竹仓库，对仓库安
全管理情况进行全面检查。重点
检查仓库消防器材配备、防火隔
离设置、值班值守等关键环节，对
库房日常巡查记录、应急预案落

实情况逐项查阅，要求企业严格
执行烟花爆竹管理规定，坚决守
住危化品存储安全底线。针对历
史遗留老旧房屋重点查看了是否
存在汛期垮塌风险、警示标识和
隔离设施设备有无损坏等，并提
醒周边居民密切关注天气情况，
增强防灾减灾意识，远离老旧房

屋，少聚集、少逗留。
黄俊表示，下一步，安州区供

销社将持续推进供销社系统安全
工作，常态化开展安全和消防等
隐患排查整治工作，时刻绷紧安
全生产这根弦，为营造安全、稳
定、有序的环境和供销事业稳步
发展筑牢安全防线。
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凌晨 4点，薄雾笼罩下的四川
省眉山市彭山区葡提家庭农场里，
一串串饱满的阳光玫瑰葡萄还挂着
晶莹的露珠时，来自四川川供天下
农业发展有限公司四川供销西南水
果分选中心（以下简称“西南水果分
选中心”）的工作人员已经抵达田
间，手持测糖仪开始了“田头首检”
———糖度低于 16度不剪、果粒小于
8克不剪、果面有伤斑不剪、串型不
饱满不剪。首检达标，剪刀脆响，此
举标志着四川川供天下农业发展有
限公司果蔬基地 2026 年度葡萄采
收供应季正式拉开大幕。

基地筑基：
织密川果产业“一张网”

“11点后就不采了。”这是西南
水果分选中心给所有合作基地立下
的第一道“品质军令状”。

凌晨 4点到上午 11点，是一天
中气温最低、果实呼吸作用最微弱
的窗口期。此时剪下的葡萄，果柄伤
口汁液分泌最少，能最大程度延缓
氧化与糖分流失。从农残快检、糖酸
比测定到果径筛分，一道道关卡环
环相扣，建立起了川供果蔬基地品
质护城河。
“以前卖果子图方便，现在卖

果子图‘标准’”。农场负责人梁禄伦
笑着说，自家 40亩葡萄园今年迎来
丰收，这批阳光玫瑰葡萄半个月前
就被分选中心预定，“什么时候采、
怎么剪、装什么筐，都有规划。我们
只管按规矩剪，销路和价格不用
愁———今年这个时候采摘的葡萄，
比往年还多卖 2元一斤。”

梁禄伦的话，道出了与四川川
供天下农业发展有限公司合作共建
基地所有业主的心声。近年来，作为
四川省供销社社有企业，四川川供
天下农业发展有限公司在全省范围
内大力培育优质果蔬种植基地，为
“川菜”“川果”产业高质量发展筑牢
了源头根基。地处岷江中游的彭山
区，坐拥发展葡萄产业得天独厚的
地理与区位优势，产自这里的“彭山
葡萄”是国家地理标志保护产品。
2026年初，四川川供天下农业发展

有限公司将彭山葡萄作为“川果”品
牌的重要抓手，累计在彭山签约共
建葡提基地 300亩。

据悉，本次葡提产销季自 7月
23日从“彭山葡萄”开始，将一路向
西昌、邛崃等川供天下旗下多个基
地延伸，并通过自营的西南水果分
选中心统筹调节，不仅将各产区的
成熟期错峰采摘时间持续至 10 月
下旬，还能保证市场价格稳定且持
续供货。

分选立标：
锻造川果流通“新枢纽”

上午 9点半，第一批还带着当
日晨露的新鲜阳光玫瑰葡萄已顺利
运抵 30 公里外的西南水果分选中
心。这里，12间标准化冷库早已提
前降至预设温度，现场等候的工人
们立即开启卸货入仓工作。

坐落于眉山市东坡区三苏镇柑
橘产业核心区的西南水果分选中
心，是四川川供天下农业发展有限
公司精心打造的“基地 +仓储 +分
销”一体化省域核心枢纽。中心总占
地 5000余平方米，配备 12间标准
化冷库、2 条绿盟萌现代高标准自
动分选线，日储存分选各类水果可
达 600余吨，可提供仓储分选、一件
代发、直播销售等全链条服务。自
2026年 3月正式投运以来，已有累
计逾 300万斤柑橘、李子等川果在
这里完成分选发运，实现综合收益
约 400万元，跑出了供销流通的“加
速度”。

当叉车平稳地将阳光玫瑰葡
萄转运入库后，两条全自动分选线
全速平稳运转，流水线旁工人同步
细致开展二次复检后开始保鲜袋
包裹，自动化分选与人工品控双轨
并行，对每一颗水果进行层层严苛
筛选，彻底改变了过去川果“毛货
统装、好坏混卖”的粗放模式，实现
了“好果卖好价、次果有出路”的分
级销售格局。前期，这里分选的优
质柑橘已通过第三方贸易出口至
哈萨克斯坦、俄罗斯等国家；分级
筛选直播电商，已实现田间车间同
步全景呈现，孕育出沉浸助农带货

新模式。

联农共富：
奏响乡村振兴“协奏曲”

从凌晨枝头到标准化冷库，从
田头测糖到精准分选，从彭山田间
到全国市场，这一颗葡萄的旅程背
后，是四川省供销社深耕“三农”、以
“基地 +仓储 +分销”一体化模式
推动川果产业提质增效的生动实
践。

基地板块，仅 2025 年至 2026
年 6月，四川川供天下农业发展有
限公司就在川内培育果蔬种植基地
27个，总面积达 5.5万亩，果品类 11
个，果品基地版图覆盖眉山、邛崃、
西昌、南充、攀枝花、简阳等川内主
要果蔬产区，品类涵盖耙耙柑、不知
火、阳光玫瑰葡萄、猕猴桃、芒果、贝
贝南瓜等二十余个品种，形成了“品
类丰富、梯次成熟、全年供货”的产
业布局。统一的技术标准、稳定的收
购渠道、透明的分级定价，让果农从
“靠天吃饭、凭运气卖果”转向“按标
种植、订单增收”，实实在在分享到
了产业增值的红利。

分拣中心，不仅是技术的秀场，
更是四川省供销社扎根“三农”、联
农带农的主阵地。分选前端，“供销
社 + 基地 + 农户”的利益联结机
制，已带动周边约 200户果农实现
标准化种植，户均预计年增收超
8000元。分选线末端，正帮助当地
村民实现家门口就业。据统计，西南
水果分选中心直接为当地提供稳定
就业岗位 60 余个，季节性用工逾
150人次。从采摘、分选到包装、物

流，一条完整的产业链带动了周边
大量农村劳动力就近就业，真正实
现了“建一个中心、兴一片产业、富
一方百姓”。
“我们不做一锤子买卖。”四川

川供天下农业发展有限公司现场负
责人戚扬表示，“从第一颗果子入
仓，到每一批果子出库，果子的源
头、采摘时间、分选等级、冷链轨迹
等，都一一登记在案。这既是品牌承
诺，更是社有企业的担当———让农
民在产业链增值中真正受益。”

行稳致远：
擘画川果发展“新蓝图”

站在新的起点上，西南水果分
选中心的发展蓝图愈发清晰。下一
步，西南水果分选中心将在深耕柑
橘、葡萄等优势品类的基础上，积极
扩充商业版图，拓展车厘子、贝贝南
瓜、番茄、芒果等多元果蔬品类，实
现“四季有果、全年运营”。依托西南
枢纽的区位优势与仓储加工一体化
的雄厚硬件基础，通过全链路标准
重塑与全业态渠道融合，持续带动
西南片区果蔬高效流通与品效升
级。

每一颗葡萄都分得清清楚楚，
每一份收益都落得明明白白。四川
省供销社正以基地建设为根、以分
选标准为骨、以联农带农为魂，在天
府之国的广袤田野上，绘就一幅产
业兴、农民富、乡村美的壮丽画卷。
而西南水果分选中心这颗冉冉升起
的川果流通新星，也将持续为川果
更好走向全国、香飘世界，贡献源源
不断的新时代供销力量。

盛夏 7月，各地时令瓜果迎来采销旺季。《扩大消
费“十五五”规划》明确提出，实施农产品消费促进行
动，扩大绿色优质农产品供给，拓展农产品消费场景。
各地供销合作社主动担当作为，发挥体系优势，多措
并举畅通农产品城乡流通渠道，全力破解夏日鲜果销
售难题，守护农户丰收成果。

打通西瓜产销“最后一公里”

在陕西省西安市长安区，大田西瓜爬满瓜藤，长
势喜人，清甜的香气在乡野间弥漫。然而每逢瓜果集
中上市季，当地瓜农都会面临丰产不丰收的销售难
题。
“往年西瓜熟了，自己包车拉去批发市场，运费

贵、摊位紧张。遇到上市高峰，大批西瓜囤在手里卖不
出去。”长安区杜曲街道小江村瓜农杨俊浦望着田间
成片成熟的西瓜，道出了销售困境。

为破解瓜果销售难题，长安区供销合作社紧急启
动助农帮销专项行动，采用“产地直采 +社区直销”便
民模式，供销蔬菜直通车直接下沉田间地头进行收
购，打通了农产品从田间到餐桌的直通链路，用暖心
惠农服务，为夏日丰收保驾护航。

清晨时分，天微微亮，一辆辆满载当日现摘鲜瓜
的供销直通车穿梭在乡村小路与城区社区之间，带着
田间的新鲜与清甜，奔赴千家万户。在长安家园小区
的供销直销点位，不少居民一早便前来挑选。“这瓜就
是小时候的味道，水分足、甜度高。供销合作社把田间
好物直接送到家门口，既实惠又方便。”居民田阿姨一
边挑瓜一边说。

针对瓜农种植销售中的各类难题，长安区供销合
作社还提供全链条贴心服务，工作人员深入田间地
头，“手把手”指导农户开展分级采摘、规范整理、科学
装车，助力提升西瓜卖相与品质，让好瓜卖出好价钱。

一系列细致周全的帮扶举措，打消了瓜农的后顾
之忧。“供销合作社不光上门收瓜，方方面面都替我们
考虑到了，有他们做后盾，我们的底气越来越足了。”
杨俊浦满脸笑意。

截至目前，此次助农帮销专项行动已累计销售当
地西瓜 2500公斤，有效缓解了瓜农销售压力，实实在
在把丰收红利送到农户手中。

打通鲜果出山“最初一公里”

盛夏时节，云南省昭通市水富市太平镇、向家坝
镇的连片果园林木葱郁，蜂糖李、半边红、五月脆等特
色李子挂满枝头，果农们忙着采摘、分拣、装车，田间
一派丰产丰收的夏日图景。

硕果累累的背后，是一场关乎农户钱袋子的“销
售大考”。面对日渐攀升的产量，水富市供销合作社将
服务触角伸进果园，把直播间开到树下，用一场线上
线下深度融合的助农行动，打通了鲜果出山的“最初
一公里”。
“往年丰收季，最怕果子烂在树上。”太平镇一位

种植大户感慨颇深。为了破解这一难题，今年早在水
果集中上市前，水富市供销合作社就深入田间走访、
与种植大户座谈交流，摸清全市林果产量、品种分布、
果品品质“家底”。6月下旬，奔赴绥江等地开展现场招
商，向四川、贵州、浙江、广东等地客商广发“英雄帖”。
一张张精心印制的水富李子基地名片递出去，换来的
是各地收购商的驻点、现场验货和批量采购。
“现在，每天至少有 10 家收购商在镇里抢着收

货。”太平镇果农们的眉头舒展。如今，水富李子不仅
销往昭通、贵州贵阳、广东广州，更跨越国境远销东南
亚。从“藏在深闺”到“跨省出海”，水富市供销合作社
用一双“铁脚板”，走出了一条产销对接的快速路。
“家人们，这里是水富李子果园，现摘现发、新鲜

直达……”在向家坝镇的果园深处，一场直播火热进
行。镜头里，果农随手摘下一颗半边红，咬上一口汁水
四溢，瞬间拉近了与消费者的距离。

近几年，水富市供销合作社持续培育本土直播带
货队伍，常态化开展农村网络创业技能培训。现如今，
手机成了“新农具”，直播成了“新农活”。截至目前，线
上已售出蜂糖李 30吨、五月脆李 15 吨，线上渠道成
为线下大宗收购之外的补充路径。

织密消费协作“共富网”

7月 8日清晨，满载新疆哈密瓜的冷链车缓缓驶
入江苏省江阴市澄南供销合作社。这是今年澄南供销
合作社社有企业采购的第一批哈密瓜，为江阴及周边
市民带来原产地的新鲜甜蜜。

一粒戈壁瓜籽扎根丝路沃土，承载西部物产优
势；一缕清甜果香跨越千里山河，牵起东西发展情谊。
今年，澄南供销合作社抢抓市场消费旺季，在哈密瓜
采摘时期同步开通线上预订渠道，以实时照片、视频
等形式打开流量通道，吸引众多回头客线上批量下
单，不少新顾客也加入线上预订队伍。

澄南供销合作社以瓜为媒，既让新疆优质农产品
走出戈壁、走进江阴市民的果篮，让当地种植户获得
了更稳定的收益，也为江阴市民带来了原产地直供的
新鲜美味，织密了消费协作“共富网”。

2025年，澄南供销合作社以“供销市集”系列活动
为敲门砖，全年参与及组织展销活动近 40场，将全国
各地优质的消费协作农产品带到市民身边，促成不少
企事业单位批量订购消费协作套餐，消费协作总销售
额超 460万元。今年，澄南供销合作社计划组合新疆
哈密瓜、西梅等应季水果，青海特色牦牛肉、青稞零食
等农产品，通过消费协作套餐品鉴会、“供销市集”等
各类展销活动，将优质消费协作农产品与江阴马蹄
酥、月城水芹、璜土汤团等当地特色农产品结合，丰富
供给形态，进一步开拓江阴及周边市场，擦亮江阴供
销农产品流通的金名片。 （光明日报记者董蓓）
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四川川供天下农业发展有限公司：

供销底色绘丰景 川果飘香通四海

绷紧安全生产弦 确保系统平稳安全
绵阳市安州区供销社开展安全大检查


