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当前正值生姜产销黄金旺季，
广西壮族自治区百色市田林县生姜
标准化加工厂房内机器轰鸣、秩序
井然，工人们有条不紊地开展鲜姜
分拣、清洗、精选、装箱等工序，一派
热火朝天的丰收赶工景象。

依托田林县供销社搭建的产销
对接平台、打通的内外流通渠道，连
日来，当地优质鲜姜每日以 60吨的
体量集中装车，发往深圳集散中心，
通过海运远销迪拜等海外市场，让
田林特色农产品走出国门、扬帆出
海。
“旺季以来加工量翻了近一倍，

带动周边约 40名村民就近务工，每
人每天能挣到 120元至 150元。”车
间负责人介绍道。

为最大化挖掘生姜产业价值、
拓宽增收空间，田林县供销社充分
发挥系统流通网络、资源整合的职
能优势，打通生姜从田间到海外的
双向销路，针对品相优良的一级鲜
姜，精准对接海外订单，主打出口外
销市场；针对次级生姜，通过深加工
工艺制成姜片、姜粉等衍生品，有效

延伸产业链条，提升产品附加值近
30%，彻底解决以往农产品滞销、低
值售卖的难题。

产业兴旺是乡村振兴的坚实根
基。目前，田林县生姜种植面积已突
破 6万亩。田林县供销社立足为农
服务主责，创新推行“合作社 +公司
+基地 +农户”产业化发展模式，有
效整合种植、加工、销售资源，辐射
带动全县 5000 余户农户参与生姜
标准化种植，成功将小生姜培育成
为带动群众增收、夯实乡村振兴成
果的特色优势产业。

在畅通产销渠道、延伸产业链
条的同时，田林县供销社坚持源头
提质、精准助农，持续夯实产业发展
根基。通过常态化开展种植技术培
训、精准对接优质农资供应、推广标
准化种植技术等系列惠农服务，全
方位指导农户科学种植、规范管护，
从源头提升生姜品质，保障出口农
产品完全符合国际质量标准，持续
擦亮田林生姜特色农产品品牌，为
产业长效发展、群众持续增收保驾
护航。 王艳群林希思

广西田林生姜俏销海外
日均 60吨优质鲜姜直供迪拜市场

为进一步优化玉米种植结构、推广优质高产良种、普
及科学种植技术，切实助力粮食稳产增产、农户增收致富，
7月 25日上午，四川省绵阳市三台县乐安镇供销社在阳光
村玉米示范种植基地举行铁坨坨玉米种推广收获现场会，
全镇农业干部、各村社负责人、种植大户等共计 98人参与
现场会。

现场会以“田间验收 +品种对比 +专家授课 + 经验
交流 + 现场答疑”的模式，全方位、多角度展示铁坨坨玉
米新品种的优良特性与配套高产栽培技术，有效打通了
良种推广、农技服务落地的“最后一公里”，为全镇玉米
产业提质增效筑牢基础。

实景观摩对比 直观彰显良种优势

参会人员走进标准化示范种植基地，分区观摩铁坨
坨玉米新品种种植区与传统玉米品种对照区。通过现场
直观对比，铁坨坨玉米新品种株型紧凑、根系发达、穗型
饱满、结实率高，兼具抗倒伏、抗锈病、耐高温、耐旱耐涝
等优良抗逆性能，能够有效适配本地气候与土壤条件，
种植稳定性强、增产潜力大，获得在场种植户的一致认
可。据悉，今年乐安镇投放禾创牌铁坨坨玉米种子近 4
吨，累计种植面积达 5000 多亩，预计亩产可达
1300-1500 斤，高产地块亩产最高可达 1800 斤，增产增
收成效十分显著。

专家精准授课 普及科学种植技术

现场验收结束后，种业公司及农业技术专家开展专项
技术培训。培训中，专家详细介绍了铁坨坨玉米新品种的
审定资质、品种特性、产量优势，结合本地种植实际，系统
讲解了科学密植、选地整地、配方施肥、苗期管护、中后期
病虫害绿色防控、适期收获等全套标准化栽培技术。针对
农户长期以来的粗放种植、盲目施肥、管理滞后等误区进
行逐一纠正，面对面解答农户在选种、种植、田间管理中遇
到的各类疑难问题。同时，本地种植大户现场分享了铁坨
坨玉米试种经验、种植心得、田间管理技巧及实际增收成
效，以真实种植案例为全体参会人员提供可复制、可借鉴
的高产种植思路，让大家看得明白、学得透彻、用得上手。

交流总结赋能 助力产业提质增收

现场互动环节氛围热烈，参会种植户围绕品种选购、
种植技术、种子价格、售后指导等问题踊跃咨询，专家及工
作人员一对一精准答疑、细致指导，同时详细记录农户种
植需求与建议，为后续精准化农技服务、良种推广提供依
据。

下一步，三台县供销社将持续聚焦粮食安全，常态化
开展农技下乡、良种推广、田间指导等惠民服务，保障农户
种有所获、技有所依。 蒋婷文 /图
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菜还没种 订单先签了
重庆市南川区供销社以农合联改革助蔬菜产业发展

农资团购，一吨肥省出两成钱

过去单家独户买农资，量小
价高。如今农合联联合 10家龙头
企业组建“农资保供联盟”，种苗、
有机肥、生物农药统一采购、统一
配送。“相当于团购价，综合成本
降了 10%到 30%。”民丰农资公司
负责人说。

成本降了，技术也送上门。农
合联拉起“专家 +农技人员 +乡
土能手”三级服务队，与西南大
学、重庆市农科院长期合作。今年
5 月，西南大学植保专家来到腾
春、美贤等蔬菜专业合作社，推广
“微生态调控防治蔬菜连作病害”
技术———虫害密度直降 80%，病害
发病率减少 20%，农药少打了，产
量也没亏。

一个基地，村集体年增收 36万

大观镇产业基地的做法更让
周边村眼热———政府整合涉农资
金建好基础设施，产权划归村集

体，再公开竞标交给农合联会员
运营。村里搞起“物业出租 +居间
服务”，年均增收 36万元，还带动
140 余名村民务工，人均月收入
2800元－4500元不等。

菜还没种，订单已经签了

产销脱节，曾是菜农最头疼
的事。农合联把商超、餐饮、农贸
市场资源统起来，统一签长期保
价订单。腾春蔬菜合作社的丝瓜
直供商超和机关食堂，年销售额
超 8000 万元；泰禾盈农业更干
脆———与重庆批发市场、泡椒厂
提前签好保价合同，未移栽先锁
销路，年产值超千万元。

冷链也跟上了。区级供销集
采集配中心建成后，今年已收储
会员果蔬 1450余吨，直供 132家
商超和学校食堂，中间环节少了，
农户到手价稳了。

品牌也不含糊———“金佛山”
区域公共品牌打底，单品特色品
牌出头，还捣鼓出“果果”文创 IP。
在江北机场、观音桥商圈高频亮

相，日均触达消费者 30万人次，
溢价空间慢慢撑开了。

担保增信，贷款最快一天到账

资金周转，一直是农业的“卡
脖子”事。农合联联动银行和担保
机构，建立会员信用评级，分层分
类推信贷产品。

季节性缺钱？5万到 300万元
小额经营贷，线上申报、线下核
验，1—3个工作日放款。今年已为
30余家会员投放 1700万元。

要升级设备、建冷库？最高
1000万元中长期信贷支持。民丰
农资公司获 450万元流动资金贷
款，组建春耕直达配送车队，农资
直送地头；锦桢棣食品加工厂依
托 80 万元专项贷升级辣椒生产
线，附加值提升 30%，年新增产值
200多万元。

更实惠的是，农合联联合市
农担集团担保增信，平均担保费
率仅 0.13%，加上“惠农贷”50%
贴息和合作银行“1 日极速放
款”，今年累计为会员省下近百

万元融资成本。

三种模式，三条增收路

农合联培育的标杆会员，各
自结果———

腾春蔬菜合作社搭起“务工
稳收、合伙增收、创业致富”三级
台阶：常年用工 300人，人均年增
收 3万元；承包大棚的，年增收 4.5
万元；以 20亩为单元孵化青年合
伙人，全链条输出技术和渠道，单
户年纯收入冲到 30万元。

逢秋荣合作社建起“掌上劳
模工作室”，免费培训覆盖 3000
余人次，带动 8 个乡镇 50 余户
掌握标准化种植技术，累计助农
增收超 3500 万元。村集体靠大
棚租赁和育苗分成，年均增收 10
万以上。

泰禾盈农业在南平、水江、兴
隆等乡镇布局 4000 亩标准化基
地，吸纳 150名村民就近务工，人
均年增收 1.5万—2.5万元。“保价
订单 +设施租赁”双管齐下，种植
户不愁卖，村集体稳收租金，两头
甜。

下一步，南川区供销社将持
续深化“三位一体”改革，进一步
做强农合联综合服务功能，全力
推动设施蔬菜产业规模化升级、
标准化生产、品牌化运营、市场化
增效，持续擦亮供销社系统“助农
兴农、联农带农、强村富民”金字
招牌，为乡村全面振兴贡献更大
供销力量。

□本报记者陶岚

盛夏时节，重庆市南川区大观镇设施蔬菜基地里，丝瓜挂满藤架，村民们正忙着采摘、分拣、装箱。腾
春蔬菜合作社负责人算了一笔账：直供盒马、新世纪超市和政府企业食堂的“大观丝瓜”，今年销售额已
突破 8000万元。这在过去，难以想象。

变化，源自“三位一体”改革。
南川区供销社牵头组建设施蔬菜产业农合联，把生产、供销、信用三件事揉在一起干，专攻设施农业

“规模小、技术弱、销路窄、融资难、村集体增收乏力”五大堵点，让山区设施蔬菜抱团发展，强村富民的路
子越走越宽。

□本报记者胡斌文 /图

在四川省广元市苍溪县东青
镇供销电商产业园内，各直播间
灯火未熄、下单通知此起彼伏，30
多名工人正忙得不可开交，分拣、
套袋、装箱、打包，一个个皮薄脆
口的翠冠梨完成华丽转身，奔赴
全国各地。

过去，苍溪县翠冠梨品质好、
口感佳，但缺少宣传推广，常常
“养在深山无人知”，存在优质劣
价、销售渠道窄的问题。今年以
来，苍溪县供销社主动靠前摸索、
盘活了东青镇寨山社区 7000平方
米闲置资源，于 4月入驻，6月底

初步建成供销电商产业园，7月将
翠冠梨作为重点助农产品，整合
种植农户、仓储物流、地方网红等
各方力量，量身打造直播销售方
案。通过梨园实景直播、现场采摘
试吃、糖度测验、产地溯源等直观
方式，让消费者看得见品质、信得
过产地，赢得了市场认可。

截至 7月 22日，产业园翠冠
梨线上销量突破 15万斤，单场直
播最高销售额达 30万元、订单超
1万单，成功把田间地头的“土果
子”变成了“金饽饽”，切实让农户
丰产又丰收。2026年供销产业园
联合社有企业累计开展助农直播
35场次，助农销售额突破 230万
元，带动全县 8个乡镇 500余户农
户增收。一组组沉甸甸的数据，彰
显了供销社系统为农服务的亮眼
成绩。

不止于线上带货，供销电商
产业园更是培育本土新农人的
“练兵场”。依托供销社县乡村三

级服务网络优势，产业园免费提
供选品指导、直播培训、运营帮
扶、售后保障等一站式服务，手
把手培育、实打实锻炼，成功孵
化出 10 余名本土助农主播。这
批主播多为返乡青年、本土种植
大户和基层新农人，扎根乡土、
熟悉产品、接地气、有感情。他们
常态化走进田间地头、果园基
地，用朴实乡音讲述家乡农品故
事、推介本地特色好物，让供销
社为农招牌在数字时代越擦越
亮。

下一步，苍溪县供销电商产
业园将持续深耕“供销 +电商 +
产业”发展模式，不断丰富助农产
品品类，壮大本土主播队伍，优化
电商服务链条。持续打通农产品
上行快车道，让更多本地优质农
特产品走出乡村、走向全国，持续
以数字赋能助力产业增效、农民
增收，为全县乡村振兴注入供销
新动能。

单场直播销售达 万元 订单超 万单
广元苍溪供销电商如何炼成“带货顶流”？

广告


