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4 月 16 日，记者走进位于四川省
宜宾市筠连县的四川筠连经济开发
区海瀛功能区，探访四川君茗天下茶
业有限公司生产车间。车间内蒸汽氤
氲、茶香弥漫，10 条生产线高效运转，
源源不断加工出高端抹茶原料———
碾茶。

近年来，随着新茶饮、高端抹茶产
品越来越受年轻群体喜爱，筠连茶产业
主动向高端抹茶这个赛道靠拢。3 月
底，四川君茗天下茶业有限公司开始试
生产。该公司是一家集抹茶种植、加工、
品牌运营于一体的综合性茶企，是筠连
县 2025年招商引资重点项目，在筠总
投资超 8000万元。公司充分依托筠连
优质茶原料产地优势，布局高端抹茶原
料基地 1.1万余亩。

该公司的碾茶生产线为国内首套
针对宜宾茶品种定制改进的高端产线，
专门将茶叶生产中剩余的粗叶进行精
细化加工制成碾茶，再将碾茶进一步加
工为高品质抹茶，使产品更适配高端茶

饮、食品加工等多元市场，大幅提升产
业附加值。

相较于传统茶叶加工，碾茶生产工
艺还可充分利用春、夏、秋三季鲜叶，弥
补传统茶产业季节性加工的短板，延长
茶产业加工周期，让茶农的收入不再
“靠春吃春”。

除此之外，该公司还通过“公司 +
专合社 +农户”模式，对鲜叶实行保底
收购、并带动就近务工，可让高海拔地
区茶农收入翻番，低海拔地区茶农亩产
增收 2000—3000元，真正实现产业富
民、产业强县。

目前，该公司 10条生产线正开足
马力生产，日处理鲜叶 8万斤至 10万
斤，待二期工厂 6条生产线 5月份投入
使用后，日处理鲜叶最高可达 13万斤，
碾茶日产量 1.5万斤左右。截至目前，
公司已实现销售额 2600余万元。
“目前，我们接到了一笔 2000余吨

的碾茶订单，已生产了 100多吨，接下
来将大力完成这个订单，把产品名气打

出来。”四川君茗天下茶业有限公司厂
长陈真洪说。

下一步，该公司还将继续完善产业
链，向抹茶生产进军。目前，抹茶生产车
间建设工作正有条不紊地开展，预计将
于 2027 年投产，车间预计投资建设
200余台球磨机，每台球磨机每小时可
以生产抹茶 5公斤左右，投产后，能年
产高端抹茶 3000余吨，产值达 1.5亿
元，带动 700余人就业。

近年来，筠连县深入推进“2+2”现
代工业体系建设，聚焦茶产业高端化、
集聚化发展，抢抓新茶饮与高端抹茶产
业风口，支持本土茶企建设新茶饮车
间，持续拓宽产业发展新赛道。此次项
目投产，是筠连茶从传统初加工向新茶
饮、碾茶、高端抹茶深度转型的重要里
程碑。下一步，筠连县将持续优化营商
环境，强化政策与要素保障，加快推进
高端抹茶全产业链落地，推动茶产业向
标准化、品牌化、国际化迈进，让清香筠
茶飘向更广阔的市场。

春和景明，硕果盈枝。在四川省眉
山市仁寿县，樱桃、桑葚两种时令鲜果
同时进入采摘旺季，一颗颗小小的果
实正成为撬动乡村振兴的“甜蜜支
点”。

樱桃红了
从“摘果子”

到“玩全程”的文旅升级

近日，仁寿县怀仁街道第七届樱
桃文化推广活动在吊庆社区樱桃文化
广场热闹启幕。

开幕式当天，樱桃文化广场人声
鼎沸。民俗舞蹈、现代歌舞轮番上演，
台下观众掌声不断；广场周边的樱桃
市集琳琅满目———新鲜樱桃、樱桃文
创、特色农产品整齐摆放，游客驻足选
购、拍照打卡。“来套圈圈，中了一盒樱
桃，太有意思了！”游客郑旺茜拿着奖
品，满脸笑意。

开幕式后，樱桃园迎来采摘高峰。
提着果篮的游客穿梭在林间。“口感又
甜又鲜，我们每年都来。这里樱桃种类
多、面积大，一家人玩得特别开心。”游
客邓丽从花开到果熟多次往返吊庆社
区，成了忠实的“回头客”。

为丰富游玩体验，怀仁街道还将
樱桃采摘与乡村休闲体验深度绑定，
举办赶集日活动，倾力打造“采摘 +
美食 +文创 +休闲”的一站式文旅场
景。游客不仅能在田间体验亲手采摘
樱桃的乐趣，还可无缝衔接城区网红
地标栖西里，畅享多元夜间精彩，让短
暂的“一日游”升级为充实的“多日
玩”，强力带动周边农家乐、餐饮及住
宿消费持续升温。
“我们以樱桃为媒，走出‘农业 +

文旅’融合发展的新路子。”怀仁街道
党工委副书记杨升才表示，依托 4000
亩樱桃基地，不仅为乡村旅游注入了
新动能，也让小小樱桃真正成为带动
村民增收的“致富果”。
“种樱桃十几年，现在日子越来越

红火。”吊庆社区 6组村民张光辉站在
自家 45亩大棚樱桃园里满是欣慰。现
在通过大棚种植技术，张光辉地里的
樱桃亩产可达 1000多斤，实现了品质
与产量双提升。每到成熟季，他家果园

格外忙碌，“每天需要 15—20人采摘，
都是附近村民，按 20元 /小时结算，
大家在家门口就能挣钱。”

如今，吊庆社区几乎家家户户都
与樱桃结缘。从传统露天种植到大棚
精细化管理，从单一品种到多元品类，
采摘期从 15天延长至近一个月。从樱
桃花开时的赏花热潮，到樱桃成熟时
的采摘盛宴，小小樱桃红了枝头、富了
口袋，也美了乡村、旺了人气。

桑葚熟了
小小果实激活

乡村近郊游新活力

怀仁街道樱桃采摘正酣，钟祥镇
的桑葚采摘也进入了旺季，该镇中华
村的桑蚕种植基地成为近郊休闲游的
又一热门选择。
“摘完桑葚，买上几瓶桑葚酒，再

去附近的农家院吃一顿地道的农家
菜，这样的周末太惬意了。”游客李佳
丽对此次采摘之旅赞不绝口。

走进基地，葱茏的桑树枝繁叶茂，
紫黑、深红、乳白的桑葚错落点缀在绿
叶间。采摘园里人头攒动，游客们三五
成群手提小篮穿梭在桑林之中，孩子
们欢呼着奔跑在田埂上，尽情享受着
亲近自然的快乐。
“听说这里有桑葚，我专门带孩子

来体验采摘，既能让他感受农事乐趣，
又能吃到新鲜的原生态果实。”游客蔡
霞笑着说道。

据了解，基地种植长桑果、白珍珠、
大十等优质桑葚品种共 100余亩，还推
出了桑葚干、桑葚茶、桑葚酱等深加工
产品。生态采摘的火爆，产品链条的延
伸，不仅丰富了市民的近郊休闲生活，
更激活了乡村旅游的“一池春水”，小桑
葚，同样做成了大产业。

近年来，钟祥镇将生态采摘与乡
村旅游深度融合，不断完善配套设施，
平整采摘步道、增设休息凉棚，让桑葚
从“枝头”走向“心头”，也让乡村从“幕
后”走向“台前”。下一步，当地将继续
深入推进农旅融合，完善旅游配套，丰
富游玩业态，让小小桑葚成为带动村
民增收、激活乡村发展的“致富果”。
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在“双碳”目标引领下，我国光
伏产业持续高速发展，分布式光伏
电站正以“雨后春笋”之势在中国
城乡快速普及。然而，一个不容忽
视的问题正逐渐浮出水面———“重
建设、轻运维”导致大量电站陷入
“建得起、养不好”的困境，业主收
益远低于预期，设备老化、故障频
发、发电效率持续下滑等问题频
现。

记者在走访中发现，这一现象
并非个案，而是行业高速扩张期的
普遍痛点。如何让闲置的屋顶真正
变成“阳光存折”？如何让每一座电
站从“成本中心”转变为“利润中
心”？一批专业运维服务商的探索，
正在改写这一局面。

运维之痛：
电站建好了，收益却“缩水”了

“当初安装光伏板时，厂家承诺
的收益很高，但运行两三年后，发电
量一年不如一年，也不知道哪里出
了问题。”四川某中小制造企业负责
人向记者坦言。这种情况并非孤例。
许多工商业业主缺乏专业的运维知

识和精力，往往等到电站停机或电
费账单明显下降时，才意识到出了
问题。
据行业数据，缺乏专业运维的

光伏电站，年均发电量衰减率可达
3%-5%，远高于正常水平。这意味
着，一座原本设计运营 25 年的电
站，可能在中后期就沦为“低效资
产”。

行业破局：
从“保运行”到“增收益”

此时，一批深耕光伏工程与运
维领域的专业服务商开始崭露头
角。总部位于广东省深圳市的深圳
市锦创能源科技有限公司（以下简
称“锦创能源”），率先提出“不只是
运维，更是资产增值服务商”的理
念，试图破解“建得起、养不好”的社
会难题。
“传统运维的逻辑是‘坏了再

修’，本质上只是保运行、减损失。但
我们认为，优质的运维应该让电站
‘越跑越赚钱’。”锦创能源负责人汪
荣昌在接受记者采访时表示，公司
核心定位为中小型分布式光伏电站

资产增值服务商，将“让每一座电站
更值钱”作为核心目标。

记者了解到，锦创能源的差异
化打法在于，不仅提供巡检、故障处
理等基础运维服务，更通过智能改
造、售电服务、碳资产开发、金融服
务等多元手段，主动为电站“创造收
益”。

案例实证：
低效电站如何“满血复活”？

在采访中，锦创能源向记者展
示了多个真实改造案例，用数据证
明了“增值运维”的社会经济价值。

案例一：湖南某 10MW工商业
屋顶光伏

运维前，该电站利用小时数较
行业标准偏低 8%，存在阴影遮挡、
组串失配等多重隐患。锦创能源团
队采用 AI智能诊断和无人机巡检，
实施组串优化及智能清洗。运维后
发电量提升 5.2%，年额外增收约 50
万元，发电损失率从 6.8%降至
1.2%。

案例二：江苏南京某 5.13MW
污水处理厂光伏

针对污水处理厂粉尘多、污渍
重等特殊环境，该团队引入智能清
洗机器人和红外热成像隐患预警系
统。运维后设备故障率下降 65%，组
件转换效率提升 8%-12%，单板日
发电量增加 1.2-1.8度。

案 例 三 ： 什 邡 三 水 厂
1442.04kWp光伏电站

通过精细化巡检和故障组件更
换，运维后一周累计发电量较运维
前同期增加 5384度，发电量提升率
达 19.28%，日均有效利用小时数从
2.77小时提升至 3.30小时。

这些案例表明，科学、专业的运
维服务，能够有效盘活存量电站资
产，将“沉睡的屋顶”转化为实实在
在的社会经济效益。

智能化赋能：
让运维更精准、更高效

记者在采访中发现，技术赋能
是锦创能源实现“增值运维”的核心
抓手。公司搭建了兼容华为、阳光、
固德威等主流设备的全协议接入智
能运维平台，实现 7×24小时远程
监控，故障预警准确率≥95%，短期

发电量预测准确率≥90%。
此外，通过无人机 +AI视觉缺

陷识别、移动巡检 APP等工具，大
幅提升了巡检效率和缺陷检出率。
这一智能化运维体系，有效解决了
中小电站设备品牌杂、协议不统一、
管理成本高的行业痛点。

不止发电，还能“多赚一笔钱”

与传统运维最大的不同在于，
锦创能源将“资产增值”贯穿全程。
以一座 1000kW 电站（年发电 120
万度）为例，通过售电增收、虚拟电
厂补贴、碳资产收益等增值服务，每
年可额外实现 4 万元至 10 万元增
值收益。

这意味着，电站业主不仅能靠
发电赚钱，还能通过绿电交易、碳交
易等新兴市场获得“额外红利”。这
一模式，为分布式光伏电站的社会
化推广和可持续发展提供了新思
路。

社会意义：
让绿色能源真正惠及千家万户

分布式光伏是推动能源转型、
助力乡村振兴、降低中小企业用能
成本的重要力量。然而，如果运维跟
不上，这一绿色红利就无法真正落
地。
“我们希望通过专业服务，让每

一座电站都成为‘安全、智能、值钱’
的优质资产。”汪荣昌表示，公司正积
极面向工商业业主、公共机构、产业
园区等提供定制化运维方案，并希望
携手社会各界，共同推动光伏产业从
“粗放建设”走向“精益运营”。

当前，我国存量光伏电站规模
巨大，大量电站亟待“焕新”。可以预
见，从“保运行”到“增收益”的运维
理念转变，不仅是一场行业升级，更
是一项惠及广大电站业主的社会工
程。

宜宾筠连再添抹茶“超级工厂”
茶产业升级迈出关键一步

告别“建得起、养不好”分布式光伏电站迎来“增值运维”新时代
□本报记者尚梅柱文 /图
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□罗啸驰 温耀杰本报记者庞贵唐

4月 20日，在春日的暖意中，一
场关于温暖与风格的对话、一次关
于高端服饰美学与生活态度的深度
探索在成都启幕。雷迪尔恒 LA-
DYERHENG、海蔓娇娜 HER-
MANN JOYNER、柯雷绮 KELEIQI
三大高端服饰品牌，在新都区炬光
国际会展中心·炬光厅联合举办
“2026新品发布会”。

在消费升级的大背景下，消费
者对服饰的需求早已超越基本的功
能性，转而追求品质、审美与价值观

的认同。三大品牌此次联合发布，正
是对这一趋势的精准回应。三大品
牌虽同属高端服饰领域，却各自深
耕不同的细分市场与消费群体，各
有清晰的定位与受众，实现了市场
层面的互补与共赢。发布会上，三大
品牌以各自独特的美学基因与品牌
哲学，从女性内在力量的静默绽放，
到时尚羽绒的专业标杆，再到都市
漫游者的风格宣言，呈现出关于“温
暖”的多元解法。

本次发布会旨在以差异化的品

牌定位与统一的高品质追求，构建
高端服饰的多元美学版图。三大品
牌此次的联合发布，不仅是一次商
业合作，更是一种美学态度的共鸣。
“慢叙”的内敛、“新序”的创新、“漫
游”的从容———三种不同的气质，在
同一个舞台上交汇，呈现出高端服
饰美学的多元可能。这种品牌联合
的新范式，或将为行业发展提供新
的思路，为市场带来更具深度与广
度的高端服饰选择。
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演绎时尚内蕴 点燃视觉盛宴
三大高端服饰品牌联合举行“2026新品发布会”


