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上午 8点，在浙江省湖州市的
邮政储蓄银行吴兴绿色支行门口，
一个供销社助农销售小摊位前围满
了买菜的市民。紫润的茄子、青翠的
芦笋、红艳的番茄……10多种刚下
田头的本地时令蔬菜整齐码放，扫
码付款的提示音此起彼伏。“这菜看
着新鲜，价格也比超市便宜不少。”
刚买完菜的市民说。

这一幕，是湖州市供销社为解
决农产品“卖难”问题，打通城乡销
售渠道的一个缩影。

本地好菜“进城难”
供销社搭台破局

此前，湖州市供销社在调研中

发现了一个略显尴尬的现象：湖州
市面上卖的蔬菜水果大多来自外
地，本地优质农产品虽然口感好，但
因为缺乏销售渠道，在本地市场的
占有率并不高。一边是市民觉得“菜
篮子”越来越贵，另一边是农户看着
地里丰收的蔬菜发愁，甚至面临烂
在地里的风险。
为了把这两头对接起来，湖州

市供销社决定发挥组织优势，由下
属的湖州滨湖街道供销社有限公司

统一负责采购和销售，把本地菜直
接运进市区。

邮政网点变身“菜场”
物流销售一体化

怎么运？怎么卖？湖州市供销社
选择与市邮政公司“联手”。

这套模式运作起来颇为高效：
每天下午，农户采收的蔬菜被运送
到邮政公司提供的 300平方米仓储

中心（含干仓和冷仓）。经过检测、分
拣和装筐后，次日清晨 7点半，这些
蔬菜就会准时出现在各个销售点。

在销售环节，为了节省人力成
本，供销社并没有额外招聘推销员，
而是利用现有的邮政银行网点、浙
北便利店等渠道，由这些网点的工
作人员代卖。此外，供销社还建了
“助农销售微信群”，方便居民在线
上下单。

目前，这种销售点在全市已有

21个，日均销售量约 300公斤。

价格比市场低 30%
农户收益有保障

对于种植户来说，这个销售点
帮了大忙。此前番茄销路不畅，现在
供销社的采购车直接开到田头收
购，而且收购价高于种植成本，让种
植户吃了“定心丸”。

据测算，通过这些销售点销售

的农产品，平均价格比市场售价低
30%左右。这既是因为减少了中间
环节，也是因为供销社坚持“平价直
销”的初衷。

当前，湖州市供销社正计划将
这一模式进一步推广。相关负责人
表示，下一步将联合各区县供销
社，力争年内将网点数量增加到
100 个以上，日销售量突破 1 吨。
同时，供销社还将积极开拓食堂配
送、社区团购等新渠道，在条件成
熟时，计划发展“订单农业”，与种
植大户签订长期采购订单，锁定价
格，让农民的利益更有保障，真正
实现从“田间”到“餐桌”的产供销
一体化。

李凤姣罗舒丹

为切实规范农资市场经营秩序，严
防假冒伪劣农资流入农村市场，保障农

业生产安全和农民合法权益，近日，四
川省绵阳市三台县供销社成立“打非治

违”专项排查小组，深入基层供销社、加
盟农资企业开展农资“打非治违”专项
排查整治行动，为农业生产保驾护航。

本次排查以“查隐患、堵漏洞、保
安全”为核心，聚焦基层供销社、农资
企业等农资供应全链条。在经营资质
方面，排查小组仔细核查村社各网点
是否具备完整的农资经营许可、备案
手续，确保经营主体合法合规；在产
品质量方面，重点检查种子、化肥等
核心农资的进货渠道，严格核对产品
合格证、生产日期、保质期、生产厂家
等信息，坚决杜绝假冒伪劣、过期失
效、“三无”产品流入市场；在安全经
营方面，重点排查农资仓储场所消防
设施配备、易燃易爆农资存放规范、
经营场所安全管理制度落实等情况，
及时消除安全隐患。

排查过程中，排查小组坚持“边查
边改、立行立改”原则，对发现的问题现

场下达整改通知书，明确整改时限与整
改要求，跟踪督促整改到位。同时，排查
小组向基层供销社、农资企业的经营网
点负责人现场宣传农资“打非治违”相
关政策法规、假冒伪劣农资的危害及辨
别方法，引导经营网点负责人及工作人
员增强法律意识和责任意识，自觉做到
合法经营、诚信经营。

此次专项排查，进一步规范了三台
县供销社系统农资经营市场秩序，强化
了三台县供销社农资供应主体责任，有
效防范化解了农资领域安全风险。三台
县供销社相关负责人表示，下一步，该
县供销社将建立常态化排查机制，加大
巡查频次与力度，持续紧盯农资仓储、
流通、销售各环节，严厉打击农资领域
违法违规行为，切实发挥供销社为农服
务主力军作用，为全县农业稳产增产、
农民增收致富提供坚实的农资保障。
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田间蔬菜坐上“直通车”
湖州市供销社搭台让菜价便宜三成

以融促强 赋能高质量发展
广元市供销社抓实社有企业党建

四川省广元市供销社坚持以党建为引领，紧扣深化
融合赋能主线，将党建工作与社有企业经营发展、服务
“三农”和乡村振兴等中心工作深度绑定，通过优化组织
架构、强化攻坚赋能、践行为民宗旨，持续锻造服务发展
“强引擎”，推动社有企业提质增效。

优化组织设置，凝聚党建工作合力。广元市供销社
坚持“支部建在工作链上、党员聚在攻坚线上”，健全完
善社有企业党建组织体系，围绕四大主业规范设立社
有企业党支部，严格落实社有企业党组织法定地位，实
现市本级社有企业党组织书记与董事长“一肩挑”。成
立市供销社系统社会组织联合党委，顺利完成市农村
合作经济组织联合会换届。2025年召开党建专题会议
2 次，开展党建工作调研督导 12 次，从严抓实党员队
伍建设，指导社有企业发展预备党员 2 名、培育入党积
极分子 8 名，持续夯实基层党建根基。

深化党建赋能，激活企业发展动能。广元市供销社
以党建引领社有企业攻坚突破，各企业党支部立足主
责主业实干争先。农资集团党支部推广绿色农资 20余
种，完成农资储备 2.7 万吨、供应 7.2 万吨，筑牢了粮
食安全防线；农产品集团党支部优选 100 余个优质农
特产品，依托“广供成都”渠道实现销售额 12.5 亿元；
再生资源集团党支部推动总投资 1.09 亿元的再生铝
（铜）分拣加工中心顺利竣工，带动本地新增就业岗位
30 余个；电商公司党支部开展直播 150 余场，线上销
售额超 3000万元。在党建赋能驱动下，2025 年市本级
4 家社有企业营收均突破亿元大关，全市供销社系统
销售总额达 210.11亿元，位居全省第六位。

践行为民服务宗旨，彰显供销服务温度。广元市供
销社深入开展“我为基层社（社有企业）办实事”活动，组
织党员干部点对点联系基层，精准解决急难愁盼问题 30
余个，带动基层供销社农特产品销售额超 100万元。聚焦
乡村振兴，选派党员干部驻村帮扶，在青川县大茅村探索
“党建引领、茶旅融合”发展模式，推动当地茶叶销售。

□本报记者冯庄

自贡市供销社组织开展考察学习
借鉴先进经验赋能高质量发展

为进一步拓宽工作思路、破解发展瓶颈，推动全市供
销社系统高质量发展，近日，四川省自贡市供销社组织各
区县供销社主要负责人及相关社有企业负责人，前往四
川眉山、雅安、乐山等地开展专题考察学习，重点学习借
鉴基层供销社标准化建设、农业社会化服务提质等方面
的成熟经验和先进做法。

考察组先后深入眉山市彭山区农资调配中心、雅安
市名山区骑龙村供销社、邦力达乐山为农服务中心等 7
个重点点位进行考察。考察中，一方面实地研习基层供销
社通过“村社共建”集聚要素资源、做实联农带农的成熟
经验，另一方面系统学习农资企业运用 ERP系统实现一
体化管控的数智化手段等先进做法。

考察结束后，考察组召开复盘研讨会，大家一致认
为，此行既是一次拓宽视野的“取经之旅”，更是一次正视
短板的“醒脑之行”。下一步，自贡市供销社将突出以学促
干，切实把学习成果转化为高质量发展实效。一是抓转化
促提升，系统提炼先进经验，结合自贡市实际精准“嫁
接”；二是抓基层强阵地，优化基层社组建模式，完善联农
带农机制，筑牢为农服务前沿堡垒；三是抓服务保粮安，
拓展农业社会化服务全链条，赋能现代农业发展，在助力
推进乡村全面振兴中展现更大作为。

□本报记者尚梅柱

以“一粒米”为抓手

泸县这家供销社“种”出百万营收

筑牢春耕生产安全防线 为农业生产保驾护航
绵阳市三台县供销社开展农资“打非治违”专项排查整治行动

一粒米
深耕千亩田，延伸价值链

在方洞镇石牌坊、薛湾等村，上千
亩水稻田集中连片，绿波荡漾。这是方
洞镇供销社通过流转土地自主经营的
核心种植基地，也是其产业链的源头。

好粮还需好加工。供销社的稻谷加
工厂里，机器轰鸣，生产正酣。稻谷在这
里经过清理、脱壳、碾米、抛光、色选等多
道工序，日加工能力最高可达 20余吨，
最终化身为一袋袋晶莹剔透、包装精美
的大米。“我们的‘方洞香米’系列有七八
个品类，价格覆盖不同市场，其中生态雪
香稻米获得了绿色食品认证，是市场上
的‘抢手货’。”方洞镇供销社理事长刘安
华介绍。这些大米不仅供应泸县、荣昌等
周边地区的商超、学校食堂，更凭借优良

品质赢得了消费者的口碑。

一份订单
解了万家忧，稳了种粮心

“湿谷子，直接收！”这句朴实无华
的承诺，已成为方洞镇及周边种粮农户
最踏实的保障。供销社与农户签订了
5000亩水稻订单合同，提供从种子、育
秧到田间管理的全程技术指导。最让农
户省心的是，稻谷收割后，无需费力晾
晒，供销社直接以公道价格到田头收购
湿谷，彻底解决了农户晒粮难、存储难、
卖粮烦的“心头病”。
“以前自己晒谷、找车拉去卖，费时

费力还有损耗。现在谷子割完就变现，
光省下的晾晒和运输成本，一亩地就能
多赚两三百元！”一位与供销社合作多
年的种植大户感慨道。这种“订单农业”

模式，锁定了农户收益，消除了市场风
险，稳稳托住了农民的种粮积极性。

一条龙服务
打通“最后一公里”，带活一方人

供销社的担当，远不止于“种好自
己的田”。春耕期间，其累计提供耕、种、
防、收等农业社会化服务面积超 1000
亩次。“我们不仅自己种，更重要的是
‘帮大家种好’。”刘安华说。通过统一调
度农机、统一供应优质优价农资、统一
进行技术指导，供销社将小农户引入现
代农业发展轨道，有效降低了生产成
本，提升了种植效益。

在农资保供方面，供销社发挥“压
舱石”作用，今年春耕期间已累计供应
化肥 400余吨，并组织专车配送，直供
到村、到户、到田间地头，确保了农资供

应量足、价稳、不断档。
产业链延伸到哪里，就业岗位和增

收机会就带到哪里。“在这里干活，离家
近，一年能挣一万多元，还不耽误照顾家
里。”正在基地劳作的村民李大姐笑容满
面地说。目前，像她一样在供销社产业链
上获得稳定务工收入的周边群众有 50
余人，实现了“家门口”就业增收。

从深耕 1000亩自营基地，到辐射
带动 5000 亩订单农业；从单一的生
产种植，到集加工、销售、品牌运营于
一体的全产业链发展；从“自己发展”
到“服务大家”，方洞镇供销社正以
“一粒米”为抓手，串起一条坚实的富
民产业链，在乡村振兴的广阔田野
上，不断续写着新时代为农、务农、兴
农的动人篇章。

王青楠
（泸县县委宣传部供图）

春风催人备耕忙。在四川省泸州市泸县方洞镇的广
袤田野上，旋耕机隆隆作响，翻开肥沃的泥土，播下新的
希望。而在石牌坊村的高标准育秧基地里，50亩集中苗
床已是一片新绿，秧苗茁壮，预示着又一个丰年。这幅生
机盎然的春耕图景背后，活跃着一支扎根乡村、服务乡
亲的关键力量———全国供销合作总社示范社、泸县方洞
镇供销合作社。

2025年，这家基层供销社交出了一份沉甸甸的成绩
单：全年营收突破 1500万元，其中仅优质大米一项销售
收入就超过 400万元。数字背后，是它从传统“买卖人”
成功转型为带动千户农民增收、护航万亩良田生产的
“田间管家”和“产业引擎”。


