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天全县供销社：

春耕之前喜分红
合作社里笑语盈合作共赢 蹚出供销发展新路径

四川省供销社党组书记、理事会主任蔡邦银一行赴内江市调研供销社工作

打造为农服务综合平台 助力乡村振兴
四川省供销社党组书记、理事会主任蔡邦银一行到自贡市调研供销社工作

3月 5—6日，四川省供销社党组书记、理事
会主任蔡邦银一行到内江市调研供销社工作。

蔡邦银一行先后前往欣川供销社、向义供销
社、四川甜城邦力达农业发展有限公司，详细了
解当地基层供销社和社有企业在农业社会化服
务、农资保供、化肥储备、基层供销社建设、春耕
备耕等方面的工作开展情况。他强调，不误农时
抓好春季田管和春耕备耕等工作，是夺取全年粮
食和农业丰收的基础，供销社要牢记“国之大
者”，主动担当作为，认真谋划、扎实做好农资保
供、育秧育苗、农业社会化服务等工作，切实服务
保障农业生产需要和农民用肥需求，为实现全年
农业稳产增产目标任务提供有力保障。

随后，蔡邦银一行深入四川西南再生资源产
业园区和中国（内江）农批城，详细了解了中华全
国供销合作总社及其下属社有企业在内江投资
项目的建设运营情况，并实地参观了废塑料改良
型生产、废旧电器电子产品拆解物回收处理深加

工等项目和农批市场整体规划管理情况。他强
调，再生资源回收利用和农产品流通是供销社系
统的主责主业，也是供销社服务城乡群众生产生
活的重要体现。省属社有企业要充分借鉴成功经
验，主动加强与中华全国供销合作总社、市县供
销社及社有企业的联合合作，聚合网络、渠道、平
台、资源等优势，创新服务新方式，探索发展新路
径，努力为地方经济社会高质量发展作出供销贡
献。
四川省棉麻集团下属四川供销果蔬产业发

展有限公司以县域供销为农综合服务体系试点
为契机，以完善供销社农产品流通网络建设为目
标，依托中国血橙之乡、国家地理标志产品等公
共品牌优势，着力构建资中血橙产地集散仓外销
和镇（社区）综合超市内销的双向农产品流通网
络。
在资中县球溪镇甑子坝村，蔡邦银一行实地

调研资中血橙（球溪产地仓）标准化加工基地，听

取了企业负责人关于血橙基地建设、品牌培育、
市场开拓等方面的情况汇报。蔡邦银对企业全力
打造资中血橙品牌助农增收的工作给予了充分
肯定。他表示，四川省棉麻集团要坚定树牢为农
服务的意识，带头建立规范化、标准化的血橙生
产基地，为农户种植血橙起好示范带头作用，提
高全县血橙种植水平；要加大品牌培育力度，充
分发挥供销社系统“大朋友圈”优势，拓展销售渠
道，提升资中血橙的品牌知名度和市场认可度，
全方位助农增收致富。

在资中供销为农产业园，蔡邦银一行实地参
观了项目施工现场，详细了解了园区规划思路和
建设进度。作为集为农服务中心、冷链物流、集采
集配和血橙分拣加工中心为一体的果蔬一站式
综合服务平台，目前，该项目已完成 1号楼桩基
施工和 2号楼钢架主体结构，设备采购也在同步
进行中。蔡邦银强调，四川省棉麻集团要落实专
人专班，在确保安全和质量的前提下，全力推进
项目建设，力争早建成早投产；要提早谋划项目
建成后各项运营工作，认真做好市场需求、产品
定位、品牌培育等分析研究，力争通过精深加工
全面塑造产品品牌，全面提升产品品质，真正助
力资中血橙销售。

蔡邦银对内江市供销社系统深入贯彻落实
《四川省供销合作社条例》、积极开展农业社会化
服务、大力培育特色农产品品牌等工作给予了充
分肯定。他强调，基层供销社是供销社服务“三
农”的主要载体，要加强基层社统筹管理，加强股
权联结，打造上下贯通的经营服务体系，进一步
畅通“农产品进城、消费品下乡”双向流通渠道，
夯实供销社联结城乡、服务群众的优势，更好保
障农民生产生活需求。要加强“一县一中心”建
设，聚焦农资、农业社会化服务等领域，全力打造
为农服务综合平台，持续推动为农服务全域覆
盖。省属社有企业要全力加快有关项目建设，聚
焦当地特色农业产业，大力发展精深加工，助推
提升产业链价值链。要加快推进四川省天府粮仓
建设发展集团“1+5+N”农业社会化服务体系建
设，推动与当地开展联合合作，努力发挥省级示
范抓手作用，更好服务打造新时代更高水平的
“天府粮仓”。

省社有关领导、相关处室和省供投集团、省
农资集团、省棉麻集团负责同志参加调研。

□本报记者胡斌文 /图

3月 4—5日，四川省供销社党组书记、理事
会主任蔡邦银一行到自贡市调研供销社工作。

自贡市农资公司作为自贡市供销社下属企
业，秉承服务“三农”理念，发挥着农资供应主渠
道作用，承担着保障全市农资供应及化肥储备任
务。在自贡市农资公司，蔡邦银详细询问了公司
农资保供、化肥储备等情况，并听取相关负责人
工作汇报。蔡邦银强调，公司要充分发挥农资供
应“主渠道”作用，聚焦农事、提前谋划、及早部
署，进一步做好春耕生产用肥供应，让农民群众
能够及时用上放心农资。

在沿滩区永安镇瓦市村和荣县鼎新镇老当
村、长山镇五通村，蔡邦银一行实地调研了供销
为农服务综合平台试点县项目实施情况。蔡邦银
表示，开展供销为农服务综合平台试点县建设，
是加快补齐供销城乡流通和为农服务短板的重
要抓手，有利于进一步建强基层服务网络，提升
为农服务能力，助力供销社综合改革和高质量发
展。蔡邦银要求，各试点县（区）要充分发挥好资
金的引领撬动作用，严格按照资金使用、项目管
理的要求，精心组织好、实施好有关项目，努力把
为农服务综合平台建设好、运营好，着力提高供
销社农资保供稳价和农业社会化服务水平，畅通
农产品上行和消费品下行双向渠道，努力为群众
提供更好更优质的服务。

在沿滩区富全镇蒲余村、荣县乐德镇太平
村，蔡邦银一行详细了解了当地基层社建设、春
耕备耕等工作情况，并围绕“三社”融合发展、农
业社会化服务、基层社建设中面临的问题和困
难，与相关负责人进行了深入交流。蔡邦银表示，
春耕备耕是确保粮食安全和重要农产品供给的
关键环节，供销社系统必须主动担当，发挥优势
作用，扎实做好春耕备耕工作，为促进农业稳产
增效、农民增收奠定坚实基础；要进一步提升为
农服务能力，发挥供销社为农服务作用，不断探
索创新服务方式，确保基层社建起来、立得牢、可
持续、能发展，全面夯实供销合作社发展根基。

蔡邦银对自贡市供销社系统积极推行“三

社”融合发展经验，以“五个赋能”“六有标准”引
领基层社高质量建设，带动特色产业发展和农
民群众增收给予了充分肯定。他要求，自贡市供
销社系统要深入学习贯彻习近平总书记对供销
合作社工作系列重要指示批示精神，积极推动
《四川省供销合作社条例》贯彻落实，坚持从“三
农”工作大局出发，持续深化综合改革，完善体
制机制，不断提升为农服务能力水平，加快成为
服务农民生产生活的综合平台，为农民增收致
富、乡村振兴和农业农村现代化作出供销贡献。
要找准市场需求和为农服务切入点，围绕耕、
种、管、收、加、储、销等农业生产环节，为农民群
众提供优质高效的一体化全方位服务，打造高

质量高水平为农服务综合平台，着力解决好为
农服务“最后一公里”问题；要强化系统上下股
权、业务合作，推动构建上下贯通的经营服务体
系，进一步加强基层社建设，推动与农民群众形
成更为紧密、更为可靠的利益联结共同体；要主
动加强与农业农村等部门协调配合，整合相关
资源，合力建设为农服务综合平台。省属社有企
业要加强与市、县社有企业及基层社的联合合
作，利用供销网络和市场渠道优势，在农资保
供、农业社会化服务、助销特色农产品等方面充
分发挥骨干引领作用。

省社有关领导、相关处室和省供投集团负责
同志参加调研。

□本报记者胡斌文 /图

“去年入社 6亩地，今年我还
要再多加 2亩地！”四川省雅安
市天全县岩峰村村民杨维刚领
到分红款后高兴地说。

近日，天全县沃土粮食种植
农民专业合作社（以下简称：沃
土农民合作社）召开了社员二次
分红大会，为春耕生产启动作动
员。会上还发放了分红款，社员
们一个个喜上眉梢，依次在分红
名单上签名、摁手印、领取二次
分红现金。

分红提高了村民加入合作社
的积极性，增强了大家发展产业的
信心，实现了农业产业化联合体、
村集体和村民的多方共赢。不少合
作社成员纷纷表示，加入合作社后
收入增加了，腰包鼓了，大家的日
子过得也越来越红火。

据记者了解，沃土农民合作
社由天全县供销社牵头，社有控
股企业天全县天叶现代农业服
务有限公司（以下简称：天叶现
代农业公司）组织该县新华乡永
安村、仁义镇石桥村、云顶村、岩
峰村和永兴村 5个股份经济合作
联合社，以及仁义镇、新华乡 94
户种植户以 270亩粮田使用权，
于 2023年 3月共同组建成立。

保底“零风险”
农户可领二次分红

“村民加入合作社成为社员
后，由我们合作社统一把种子、
化肥、农药等全部免费提供给他
们，稻谷成熟后再由我们统一收
购，收购价比市场价高 0.3 元 /
斤。如果年底核算达到 800斤 /
亩的要求，我们还会按照每斤 0.1
元的价格进行管理分红。”天叶
现代农业公司总经理方勇表示。

沃土农民合作社通过统一
供给农资、统一村民培训、统一
田间收购、统一加工并统一销
售，打通“耕、种、管、收、储、销”
全产业链，打造出销售品牌，形
成规模化服务，走出了一条契合
当地农村发展的新路子。

据方勇介绍，当地大米品牌
“二郎山”天全香米现在的市场
价为 4—5元 /斤，产品供不应
求，去年取得销售收入 50余万
元。在本次二次分红大会上，沃
土农民合作社拿出部分利润，以
59元 /亩的价格进行分红，综合
算下来，去年合作社社员每亩可
增收 800余元。

村民杨维刚作为 2023 年首
批入社的受益人之一，去年以 6亩
土地加入了合作社，现在又分红，
家里也多了一笔收入，一家人日子
过得红红火火。他告诉记者，沃土
农民合作社不仅帮忙收割稻谷，还
统一烘干，“往年自己晒，要晒一个
多月才行，现在合作社有自己的烘
干厂，非常方便。”

目标翻倍
扩大示范带动效应

“我们这次分红会也算春耕动
员会。有了去年的打样，今年入社
人数和土地面积目标应该能翻
倍！”天叶现代农业公司党支部书
记、沃土农民合作社理事长谢乾坤
经过前期走访摸底，自信地说：“5
个村今年有入社意愿的村民超过
150户，合作社预计可新增水稻种
植面积 300余亩。”

今年，沃土农民合作社将加
强内部管理，完善规范运营机
制，加强社员培训，扩大合作范
围，建立专家大院（工作室），统
筹做好稻谷新品种试种及香谷
米优化种植。同时开展旱稻种植
试点，强化科技支撑，增加优质
稻种的产品序列，积极争创绿色
有机认证，带动粮食产业高质量
发展，争创市级、省级示范合作
社，积极配合县政府争创省级四
星级现代农业园区。此外，还将
进一步拓展销售渠道，积极建立
“线上 +线下”的销售模式，对接
“832 平台”，利用“二郎山”品牌
力量打通省、市供销直供销售网
点，建立全国性的粮食销售渠
道，打造地方性特色供销品牌。

谢乾坤表示，3月中旬，沃土
农民合作社将完成社员名单确
定、社会化服务面积统计、社员
合作协议签订及第一次农资（种
子）发放、农技培训。

据了解，沃土农民合作社去
年辐射带动周边 2000 余亩粮田
进行了标准化管理，今年这个数
字还会增加。

“一卡通”模式
扩大销售助乡村振兴

在天全县供销社直营商店
内，记者看到，天全的“文笔山”
笋干、茶树菇、“二郎山”香米、天
全鱼子酱等产品琳琅满目，沃土
农民合作社生产的“二郎山”天
全香米作为具备进入大型商超
资格的优质大米也在此销售。

为了积极拓展对外销售渠
道，沃土农民合作社依托天全县
供销社系统，将产品投入到天全
“城乡一卡通”进行线上线下销
售，取得了良好的销售业绩。去
年，该合作社因此获得综合销售
收入 71万余元，纯利润超过 10
万元。

据记者了解，天全县供销社
在 2022 年 5月正式开设了这家
直营商店，搭建了天全供销网上
商城，同时整合全市各区县供销
特产，开设了特产专柜，并创新
推出了“城乡一卡通”消费新模
式，由供销商贸公司、蜀安粮油
副食公司为运营主体的天全县
城乡消费合作社，吸纳全县企
业、事业单位工会职工为“城乡
一卡通”会员，目前入驻商家 100
余家，消费会员 10000余名，年消
费金额 2000余万元。全县零售商
超 100%的规上企业、80%的餐饮
规上企业入驻平台，对天全县服
务业指标起到有力的带动作用。
在全县范围内形成了“一卡购
物”和“一卡就餐”的消费新模
式，得到了省市供销社、市县各
部门的认可。
“除了线下，会员还能通过

供销网上商城，购买会员实体提
供的产品。”天全县供销社直营
商店工作人员介绍，商店的小程
序即将上线。

相关负责人表示，天全县供销
社将坚持“强基固本、开放合作、守
正创新”，不忘“为农、务农、姓农”
的初心使命，紧紧围绕保障国家粮
食安全和重要农产品供给，持续做
强服务载体，不断扩大服务规模，
积极创新服务方式，推动农业社会
化服务提质增效，为全面推进乡村
振兴贡献供销力量。

□本报记者马工枚文 /图

助春耕备耕 保农资供应

调研帮带———认真开展“走下去”活动


