
四川省供销农资集团邦力达乐天
公司积极践行善农理念，通过多年的摸
索，逐步形成了“全流程、模块化”的农
业社会化服务模式，实现了作业的全年
无休。

成立伊始，邦力达乐天公司员工
结合自己所学的农业专业，回到广袤
农村，为周边种植户、专合社开展无人
机植保服务，在当地区域为小农种植
的传统生产注入了崭新活力。随后，公
司立足周边水稻等大田作物种植面积
广、冬季中药材种植量大的特点，以
“防”为基础，逐步沿着作物种植流程
打通了“耕、种、防、收、烘、储、销”7 个
环节，形成了全年无休“全流程、模块
化”托管服务模式。其中，在 3月、5月
进行机械育秧、机械插秧作业；4月、8
月、10月开展机械耕作；7月开展无人
机病虫害大面积统防统治；9月开展机

械收割；11月、12月围绕小麦、油菜、
水稻、中药材等作物，开展病虫害植保
作业。通过不断摸索、优化模式，乐天
不仅化解了农业生产季节性强导致的
业务持续性差的问题，又为种植户形
成了“保姆式”的服务链条，让种植户
真正当上了“翘脚老板”。近年来，公司
根据作物在不同地区生长周期的差
异，跨区域推进业务开展，已辐射到周
边的眉山、成都等地，并远赴江苏、江
西等地开展了跨省作业。

邦力达乐天公司始终围绕“善农”
钻研，通过引进适宜的农机具提升机械
化作业能力，培养一专多能的年轻化员
工队伍提升人均生产效益，培育持续稳
定的业务带动持续稳定的发展，开展优
质灵活的服务打响企业品牌，成为有效
结合区域生产特点、做精做强农业社会
化服务的典范。
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“我的工作地点在田间地头，
工作对象是农民群众，为农工作
要做到‘农业生产在哪里，我们的
服务就跟到哪里。”在“80后供销
人”李佳看来，保障农资供应，提
升农资品质，让农民都能用上放
心、优质的农资，不仅是一项重要
的工作任务，更是一份沉甸甸的
责任。

2007年，李佳到成都市龙泉
驿区供销社下属企业———成都龙
泉嘉禾农资有限公司任销售业务
员，2014 年起她担任成都龙泉嘉
禾农资有限公司法定代表人、支
部书记。在她的带领下，公司成为
了龙泉驿区农资供应的龙头企
业，企业在参与市场竞争的同时，
充分发挥良好的社会效益，为农
户提供了高质量农资产品，带动
当地农民提质增收。

从学生到供销人
在不断学习中帮助农民

李佳在大学学的是汉语言文
学专业，作为文学专业的学生，她
却选择了一条供销路。“毕业的时
候，身边的大多数同学都选择了
当老师，也有考进政府机关的，我
应该是极少数进入供销社系统的
人。”李佳谈到在嘉禾农资有限公
司的 16年生涯时表示，“不后悔，
工作得挺开心的，在这里有进步，
有成长。”

对于女生来说，每天配送农
资，下乡和农民打交道，风吹日
晒，行走在田间地头，比不上坐办
公室舒服。李佳说，最早来到嘉禾
农资的时候，领导问，“能做得下

来吗？”
“刚从象牙塔里出来，对工作

还是有不适应的地方。最早的时
候，和家里人打电话，对着母亲哭
诉。”但是她没有轻言放弃，通过
努力学习农资专业知识，了解各
种农作物种植特点，积极适应农
村工作环境，渐渐地和农民打成
一片，用农民们喜闻乐见的、接地
气的语言，把农资产品推广出去。

除了推广农资，李佳还积极
邀请农技专家下乡讲课，进行农
资政策信息宣传，组织放心农资
下乡进村，每年开展农化活动 100
余次；积极推广使用有机化肥、低
残留农药，引导农户合理用肥用
药；免费向农户提供农资使用全
程技术指导服务等。“那些农民伯
伯们很热情，很朴实，和他们聊
天，会被他们的淳朴打动。”李佳
说，只有走近农民，才能认识农
民，帮助农民。“农业生产在哪里，
我们的服务就跟到哪里。”这是李

佳一直坚持的理念。

带领公司转亏为盈
保供稳价保障农资供应

李佳在自己的工作岗位上默
默奉献，慢慢成长为公司骨干力
量，2014年，她从公司副经理晋升
为龙泉嘉禾农资有限公司负责
人。然而，能力越大责任越大，要
带领一个团队的她，又迎来了新
的挑战。

在李佳成为公司负责人前，
公司一直处于亏损状态，雪上加
霜的是，随着城市化进程加快，加
之龙泉山为恢复森林面积退耕还
林，龙泉驿区农业种植面积急剧
萎缩，农资网点大幅减少，农资销
路急速减少，公司发展陷入困境。

为在激烈的行业竞争中取得
优势，李佳带领团队实地考察与
公司有合作意向的肥料厂家，签
订了湖北华强、湖北三宁、四川瑞

象等国内知名企业销售代理权。
保障产品质量的同时，积极扩大
公司代理产品的销售区域，目前
嘉禾农资的销售范围已覆盖龙泉
及周边区市县。“跟各大农资厂家
已经合作了许多年，哪些厂家合
作信用度高，就合作得更加密切，
产品质量不好的厂家就取消合
作，加上整个团队已经磨合得非
常好，有事就说，大家把思路碰一
碰，然后马上行动，所以公司就渐
渐向着比较好的方向发展。”李佳
说。

作为龙泉驿区供销社下属企
业，在做好经济效益的同时，公司
也不忘发挥供销社服务“三农”的
职责。2021年，受市场行情影响，
大宗资源性商品价格大幅上涨，
农资价格普遍上涨 30%—40%。在
肥料供应不足的情况下，李佳选
择发挥供销企业保供作用，没有
顺势哄抬价格，而是做好春耕农
资保供稳价工作，避免农资商品
在春耕时节价格大幅上涨。
“农资保供稳价关系农民切

身利益和农产品供给”，李佳说，
她以预付款的方式向厂商定购当
期最优惠的农资产品，在淡季进
行农资储备，农资旺季时供给，肥
料供应价格相比同期市场价优惠
100-150元 /吨。

目前，嘉禾农资公司已经成为
了龙泉驿区农资供应的龙头企业，
在区外的业务也在陆续开展。谈到
未来，李佳表示，和伙伴们共事非常
开心充实，希望带领团队一直走下
去，公司能良性运转，和大家共创供
销新局面，为供销事业贡献一份属
于自己的力量。 周志程

“这个高山梨什么价？可以送
货到小区吗？”“买 10斤！我下单
了……”近日，湖南省浏阳市淮川
街道新北供销站的几个微信群里
“热闹非凡”。居民们看着现场直
播，不断留言咨询，抢“鲜”下单。

在手机的另一头，文家市镇
高升岭生态果园里，一个个色泽
佳、果肉细嫩的翠冠梨挂满枝头，
果农现场采摘。不久后，这些梨子
将从果园直发至新北供销站，再
卖到居民们手中。

以往，依靠农户个人很难将
农产品直接送到城区市民的手
中。如今，在浏阳市供销合作社淮
川街道新北供销站、浏阳农创联
青年突击队的助力下，众多农户
与供销站建立了合作关系，在农
户与消费者之间搭建起了一座座
桥梁。

村社联动
破解“甜蜜的烦恼”

高升岭是文家市镇文家市村
的制高点，海拔有 500多米。翻岭
而上，眼前是绵延的群山与郁郁
葱葱的树林。

村民邱志强早在 14 年前就
承包了其中一个山头，面积约
150亩。从开荒到种下一棵棵梨
树、桃树、杨梅树，再到果实累累，
邱志强和妻子付出了许多心血。
如今，他们打造的江坪家庭农场
高升岭生态果园也在当地及周边
小有名气。
“今年是大丰产，我预计产量

翻了一倍。”邱志强高兴地说。今
年春天少雨、天气好，梨树授粉成
功率高，产量更是出乎意料地高，
梨子脆甜的口味也丝毫没受到影
响。“40余亩梨树，往年的产量是
两三万斤，今年估计有五六万
斤。”

梨树的高产也带来了“甜蜜
的烦恼”———产量陡增，原先的销
路远远不够，如何拓宽销路成为
了近期让邱志强烦恼的事情。

一次联系、一通电话、一次探
访，邱志强看到了希望———在新
北供销站以及浏阳农创联青年突
击队队长熊荣瑞的牵线搭桥下，
新北供销站与邱志强建立了合作

关系。

创新“供销 +”
打造更便民服务圈

连日来，邱志强忙着将一筐
筐梨子从文家市村高升岭拉到新
北供销站，以便周边居民购买。熊
荣瑞和新北供销站工作人员来到
高升岭，在邱志强的果园里开启
了视频直播，搭建起“线上 + 线
下”的销售体系。
“95后”的熊荣瑞从事果蔬

销售已有十多年了，在浏阳小有
名气。当天，他不仅现场当起主
播，向网友们介绍果园的梨，还邀
请了文家市镇五神村党总支书
记、村委会主任刘绍林前来助阵，
帮邱志强卖梨。连日来，新北供销
站每天都可以售出几百斤的梨。

据了解，这个位于黄泥湾路
新北社区公共服务中心的供销基
层站，是社区与浏阳市社于今年
4月合作成立的，采取“供销总站
+农村专业合作社 +直采基地 +
供销基层站 + 线上线下一体化
销售”的社区模式，致力于提高社
区生活服务便捷性和服务质量，
打造更便民的服务圈，增加社区
集体经济收入，助力乡村振兴。

事实上，不仅仅是新北供销
站，去年年底以来，浏阳市社系统
共建设了 5个城区供销站，形成
了具有浏阳特色的城区供销模
式———依托“浏通天下”“供销优
选”等电商平台，帮助建设了翠园
社区“小翠供销站”、新北供销站、
新屋岭供销站和联城供销站等，
开发社区个性化微商城小程序，
为社区居民提供物资配送服务，
探索出社有企业经营网点扩面、
城市社区集体经济增收、社区居
民生活服务提质的合作共赢模
式。今年以来，新增社区农产品销
售额 240万元。

在城市社区建设供销站，只
是浏阳供销助力全市村集体经济
增收的渠道之一。2022年至今，
市社通过实施“供销五个服务”党
建工作、派驻“供销村官”、建设
“农资供应和农化服务示范站”等
举措，帮助全市村集体经济增收
400余万元。 据中华合作时报

成都龙泉嘉禾农资有限公司负责人李佳:

“80”后供销人找准角色定位
做供销事业的“追梦人”

“供销 +”架桥
农产品直达市民手中

湖南省浏阳市供销社村社联动助力乡村振兴

绵阳市供销社专项督查江油市
农村集体产权流转交易工作

近日，四川省绵阳市农村集
体产权流转交易工作专项督查第
三组一行在组长汪浪涛的带领
下，专项督查江油市农村集体产
权流转工作，江油市供销社领导
陪同督查。

督查小组以走访座谈、查阅
资料、填报调查表等方式，到江油
市青莲镇、双河镇的农服中心和
产权交易服务站，对江油市镇村
农村集体产权流转交易台账建立
情况、交易政策知晓理解情况、交
易鉴证办理情况、集体经济组织
产权流转交易的日常监管情况等
进行了全面督查。并对江油市农

资配送中心和供销社企业集团金
桥大厦进行安全生产专项检查，
重点检查消防安全设施。

在督查完成之后，专项督查
小组对江油市农村集体产权流转
交易工作取得的成效表示肯定，
对存在的问题和不足提出了针对
性的意见和建议。江油市供销社
党组书记、理事会主任蔡由勇表
示，将归纳摸底数据，进一步完善
江油市镇村农村集体产权流转交
易台账，加强培训，深化各镇村及
部门对农村集体产权流转交易的
认识，争取探索出可借鉴、可复
制、可推广的江油经验。

□尚佳瑶本报记者王金虎文 /图
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近日，四川省棉麻集团党委书记、董事
长邓华主持召开与中国商业网点建设开发
中心、中国城镇化建设工作委员会、中铁二
十局集团有限公司合作座谈会。中国商业网
点建设开发中心、好品中国上市公司产业服
务中心、政府服务中心副主任曾小艳，中国
城镇化建设工作委员会四川办事处副主任
田立，中铁二十局集团有限公司四川经营部
总经理李锐、副总经理贺毅出席会议。

邓华对曾小艳一行的到来表示欢迎。三
方围绕大宗消费品集采、高标准农田运营等
合作事宜进行了充分交流。

邓华表示，棉麻集团在三年的转型发展
中，坚持以保障国家粮食和重要农产品稳定
安全供给为使命，围绕“锄把子”“米袋子”
“菜篮子”“果盘子”“棉被子”“油缸子”“酒瓶
子”七大民生领域大力拓展相关产业链、供
应链和价值链，强化联农带农、联小带微功
能，通过建立健全联合合作长效机制，深度
融入全国统一大市场建设和国内国际双循
环新格局构建，着力打造国内一流的农产品
供应链平台，积极主动服务于乡村振兴和新
时代更高水平“天府粮仓”建设。

他表示，希望三方能够充分发挥渠道、
资源优势，打通利益联结机制和产业链供应
链全链条关键环节，建立统一的质量标准、
检测溯源、仓储配送体系，实现业务精准对
接，在助力乡村振兴、推进农业现代化中作
出积极贡献，带动地方经济高质量发展。

曾小艳表示，双方业态高度契合，拥有
广阔的合作空间和美好的发展前景，希望能
够持续加强沟通联系，不断凝聚合作共识，
系统谋划开展全方位、宽领域、多层次合作，
实现资源共享、优势互补、合作共赢，为双方
高质量发展增添新动能。

李锐表示，近年来棉麻集团转型发展取
得了丰硕成果，树立了良好的形象和口碑。
希望双方充分发挥资源优势，达成战略合作
关系，就土地整理、高标准农田建设运营、农
业社会化服务组建利益联合体，开展深度合
作，共同为助力新时代更高水平的“天府粮
仓”建设贡献力量。

□本报记者马工枚

四川省供销农资集团邦力达乐天公司：

践行善农理念
让种植户享受“保姆式”服务
□本报记者李艳

展现新时代四川供销力量———系列报道之三


